


Objetivos de la APROCCANT
Promover la actividad agrícola en las comunidades de
influencia del mismo.

Mejorar la calidad de vida de los asociados mediante la
venta de su producción sostenida, desarrollando el
denominado precio justo.

Incrementar la producción mediante la utilización de
paquetes tecnológicos de los cultivos adecuados a la zona
de producción, cuidando el medio ambiente.



Área de Influencia 

Cuenca Napo: Comunidades: Juancho Playa, Núñez
Cocha, Irlanda y Canal Pinto.

Cuenca Amazonas: Comunidades: Yanashi y
Apayacu.

Cuenca El Tigre: Comunidades: Belén, Santa Elena
y 28 de Julio.



Áreas Naturales y Establecidas

 Disponemos en la actualidad de 125 Ha de
rodales naturales de CC de donde se
pueden obtener 312 TM de fruta fresca.
Contamos también con 52 Ha de
plantaciones establecidas, de donde se
pueden obtener 45 TM de fruta fresca.



Trabajos Anteriores Realizados 
El trabajo con comunidades seleccionadas comenzó con

la ONG CEDECAM, a inicios del 2005 hasta finales del
2007.

A inicios del 2008 asumió la administración del
Proyecto la ONG Italiana CESVI, esto funcionó hasta
fines de Noviembre del 2009. En este mes se crea la
Asociación APROCCANT.

Se realizaron capacitaciones en aspectos productivos,
de recolección, transformación y comercialización del
fruto del camu camu. Los productores llegaron a
participar en el pulpeado de la fruta.



Trabajo con Perúbiodiverso-PBD

En Junio de 2010, se inició el trabajo de manera
directa con el Proyecto Perúbiodiverso (PBD)- el
ejecutor es la Cooperación Técnica Alemana (GIZ) a
través del Programa Desarrollo Rural Sostenible –
PDRS, su finalidad es contribuir a la mejora de la
calidad de vida de la población rural mediante el uso
sostenible de la biodiversidad. Se contempla el apoyo
hasta el mes de agosto de 2011.



Trabajos  que se Desarrollan en la actualidad

Se desarrolla Fortalecimiento Organizacional
(capacitación en gerenciamiento, contabilidad y
asociatividad, manejo de web site). En el plan de
trabajo se contempla tener acceso al mercado
nacional como prioridad, así como otros puntos
importantes como el aumento de la competitividad,
desarrollo de mecanismos de autosostenibilidad de la
asociación (negocios inmediatos con empresas locales
y nacionales, mejora del sistema de transporte del
fruto de camu camu de la zona de El Tigre).



Resultados 
 Contamos con personal que trabaja de la mano con la

asociación, en coordinación permanente con PBD.
 Contamos con oficina de coordinación en Iquitos.
 Participamos en 2 Ferias Nacionales: Mistura y

Expoalimentaria 2010 con apoyo del Perúbiodiverso.
 Contamos con cartera de clientes según la oferta de

asociación.
 El productor tiene participación directa en la

comercialización de su producto.
 Se trabaja con productos que tienen mercado y se

identifican futuros negocios, según la potencialidad de
cada zona.



Resultados
Contamos con clientes como: INVERSIONES 2A, AGRICOLA

EURAM SAC, BERND NEUGEBAHUER, PERUVIAN NATURE SyS
SAC, FRUT SANA, TERRANO E.I.R.L, BB ZONICA
CORPORACIÓN S.R.L, CORPORACIÓN MORINDA E.I.R.L,
CHUPETES Y HELADOS SHAMBO SAC, ISTER, PERSA,

CHUPETES CELSA, para camu camu (demanda aproximada de 350
Tn de fruta fresca/campaña).

Clientes locales demandan aguaje (5 Tn/mes), ungurahui (2
Tn/mes), plátano (500 racimos/mes), yuca (100 sacos/mes),
cocona (50 sacos/mes), etc.
YANA COSMETIC demanda aceite de Ungurahui.
Se busca trabajar con estas empresas de manera permanente.



Resultados

Se elabora proyecto para presentarlo al fondo
concursable del Programa de Compensación Comercial
(PCC) del Ministerio de Agricultura, para implementar
1 barco de 80 TM de capacidad con cámara de frío,
para optimizar el transporte del fruto de camu camu
de la zona del Tigre al puerto de Iquitos. El
Perúbiodiverso, apoyó con el análisis de costo y se
busca el aporte de la contrapartida.



Resultados

Con apoyo del Proyecto Perúbiodiverso, se participará
en Mistura 2011, donde se presentarán:
 Mermeladas de aguaje y camu camu además de

polvo atomizado de camu camu.
 CHUPETES Y HELADOS SHAMBO SAC y la

Asociación participarán en la venta de chupetes.
La Asociación proveerá la fruta y recibirá un
porcentaje de las ventas.



Resultados

Dispondremos de Registros Sanitarios de mermelada de
camu camu y aguaje, pulpa, polvo atomizado de camu
camu además de registro de marca, lo que nos permitirá
entrar al mercado nacional de manera permanente,
además que contamos con local de exhibición en
Miraflores – Lima.

Los agricultores son gestores de su destino,
entendieron que trabajar asociados y organizados es la
clave del éxito, solos, son débiles y no presentan
oportunidad de ofrecer sus productos en volúmenes
considerables y de buena calidad.



Contáctenos en:

mailto:camucamu.biocomercio@gmail.com



